FRAMEWORK: LAS 3 PALANCAS DE ESCALA

Marketing con Arquitectura, no con Ansiedad.

Un sistema para diagnosticar y escalar tu negocio sin depender de algoritmos.

TLF Marketer
Por: Fabian Jaramillo



El fin de la improvisacion

La mayoria de los emprendedores operan bajo el “Marketing de la Esperanza”: publican contenido y
esperan que alguien compre. Eso genera ansiedad, agotamiento y pocos resultados.

Este Framework no es una tactica de moda. Es la base de la Arquitectura de Marketing. Para escalar,
solo necesitas ajustar tres piezas fundamentales que veras a continuacioén.



PALANCA #1 — CLARIDAD

“Si confundes, pierdes.”

La claridad es la base de la confianza. Si un cliente potencial llega a tu web y no entiende en 5
segundos qué haces por él, se ira.

Diagnéstico rpido:

* ¢ Tu mensaje habla de ti o de la transformacion de tu cliente?
* ¢ Es obvio cual es el siguiente paso que deben dar contigo?
« . Tu oferta es tan simple que un nifio de 10 afios podria explicarla?

El Objetivo: Pasar de “vender servicios” a “ofrecer soluciones de arquitectura integral”.



PALANCA #2 — FRICCION CERO

“Haz que comprarte sea inevitablemente facil.”

La friccion es cualquier obstaculo (técnico, mental 0 econémico) que detiene la venta. Un proceso de
compra complejo es el asesino silencioso de los negocios.

Diagnéstico rpido:

* ¢ Cuantos clics separan a tu cliente de la solucion?
« ¢, Tienes barreras de entrada demasiado altas para desconocidos?
« . Tu sistema de ventas depende de que tu estés presente o funciona en automéatico?

El Objetivo: Disefiar un camino donde el cliente se sienta guiado, no empujado.



PALANCA #3 — PROPIEDAD

“No construyas en terreno alquilado.”

Si tu negocio depende de Instagram, TikTok o Facebook, no tienes un negocio, tienes un riesgo. La
verdadera escala ocurre cuando posees la relacion con tu audiencia.

Diagnéstico rpido:

« . Tienes una lista de correos o base de datos propia?
» ¢ Puedes comunicarte con tus clientes si mafiana cierran tus redes sociales?
« ¢ Estas convirtiendo seguidores en activos de propiedad?

El Objetivo: Usar las redes sociales como antenas, pero tu sitio web como tu fortaleza
comercial.



Has identificado la palanca... ¢ Ahora qué?

Identificar qué esta roto es el 50% del trabajo. El otro 50% es construir el sistema que lo arregle.

Si estas cansado de la “ansiedad digital” y quieres implementar estas 3 palancas de forma profesional,
he creado algo para ti:

SISTEMA INBOUND SIN MISTERIOS PRO
La arquitectura completa para vender de forma Evergreen, basada en activos reales y no en
tendencias pasajeras.

m Accede aqui: https://tifmarketer.com/inbound-sin-misterios-pro/



